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EEN GESTOORDE DUIK

- Heb je zin in avontuur?

* In werk dat helemaal niet voelt als werk?

Kom bij ons, dan leren we je een fantastisch vak.
Een vakidioten-vak.

Een altijd-blijven-leren-vak.

In een tijd waarin iedereen achter een suf schermpje zit,
sta jij midden tussen de mensen.
Waar het gebeurt.

We leren je over knippen, kleuren en stylen.
Creéren: _
Wat een kapperswaardige passé is.
Hoe je jouw eigen handtekening zet.
- Wat buffelen is.

‘We leren je kijken, luisteren en voelen.
Zien wat nodig is om mensen te laten stralen.
‘Ik mag er zijn, zeggen ze als ze de deur uitstappen.

Bij ons kun je alle kanten op.
Kapper worden, ondernemer of trainer.
Of iets dat nog helemaal niet bestaat.

Durf je te zien wat je wil worden?
Als je springt, verleg je altijd je grenzen.
~ lets wat eerst krankzinnig lijkt, past ineens precies.

Weet je hoe dat voelt, thuiskomen op je werk?

De klanten om je heen verzamelen die jou vertrouwen?
- Toveren met je team?

Kippenvel.

Zie je het .voorje?
' cosmo (Il

HAIRSTYLING KAPPERS

Brain
WNash



OVER ONS

Provalliance Group is een familiebedrijf. Franck Provost had 43 jaar geleden een droom
om een groot, internationaal kappersbedrijf op te bouwen, waar alles draait om de

stylist en de salon.

In 1975 opende Franck Provost zijn eerste salon nabij Parijs. Het Franse familiebedrif is

inmiddels het grootste kappersbedrijf van Europa en het op één na grootste wereldwijd.

Inmiddels beschikt Provalliance Group over zeventien verschillende merken in 35
landen over de hele wereld. Met ongeveer 2.600 salons en ruim 30.000 stylisten in

dienst, begrijpen we de ins en outs van het kappersvak als geen ander.

Van die zeventien merken, zijn er drie afkomstig uit Nederland. Deze drie Nederlandse
merken zijn Cosmo Hairstyling, Team Kappers en BrainWash. Hierdoor bestaat in
Nederland een netwerk van bijna 300 eigen en franchise haarsalons met ruim 2.000

medewerkers.

PVNL
Provalliance Nederland, ook wel PVNL, werd in mei 2018 opgericht nadat BrainVWash
enWave International, het Nederlandse moederbedrijf van Cosmo Hairstyling en Team

Kappers, een samenwerking aangingen.

PVNL is het meest toonaangevende kappersformulehuis van Nederland, met een

portfolio van onderscheidende en verbindende merken.

Toonaangevend is PVNL omdat:

. PVNL het grootste en sterkste netwerk van succesvolle en winstgevende
salons heeft

. Het de beste werkplek in de industrie is

. Onze klanten de ultieme klantbeleving ervaren, perfect passend binnen elke
formule

Binnen PVNL zijn wij trots op onze waarden die je in de hele organisatie terug ziet

komen:

. Passie voor het kappersambacht

. Individuele aandacht met een deskundig advies voor de klant

. Respect voor het individu, zowel voor onze medewerkers als voor de klant
. Persoonlijke groei voor onze medewerkers

. De magie van winnen als team

. Innovatief en grensverleggend door digitalisering

“Het kappersvak
is het mooiste
vak ter wereld”

= Franck Provost
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PARTNERSCHAP

Bij PVNL blijven we graag in beweging om het kappersvak op een vooruitstrevende
manier te dienen en innoveren. Tijdens de Coronapandemie werd heel duidelijk hoe
ontzettend belangrijk het kappersambacht is, maar ook dat je in deze branche alleen
samen sterk staat. Op basis van deze inzichten hebben we het partnerschap opgericht.
Als Partner of PVNL kun jij je daarom, als zelfstandig ondernemer, bij ons aansluiten en

meevaren op onze jarenlange ervaring.

Als partner van PVNL kun je gebruik maken van de voordelen en de know-how van
het grootste kappershuis van Nederland. Je wordt bij ons partner voor een bepaalde
tijd, waarin de enige verplichting is dat je producten afneemt via PVNL. Dit mogen
producten zijn van onze leverancier of een private label lijn, beiden is ook mogelijk. Je
committeert je aan de productlijnen die wij als PYNL afnemen en kunt daarbij profiteren
van dezelfde kortingscondities als al onze partners. Wij bieden een professionele en
ervaren leverancier. Daarnaast geven we de mogelijkheid om gebruik te maken van de
diverse diensten die wij in ons formulehuis aanbieden tegen een gereduceerd tarief en

op eigen verzoek, denk bijvoorbeeld aan:

. Digitale partners

. Salon software

. Verzekeringen

. Arbeidsrecht

. Private label producten

. Administratie

. Loonadministratie

. Marketing

. HR

. Opleiding (PVNL Academy)

We werken samen met partners die jarenlange ervaring in de kappersbranche hebben.
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FAQ

Wat houdt ondernemen als Partner of PVNL in?

Je blijft ondernemer in de salon welke je eigen naam mag blijven dragen en waar je je
eigen prijzen, behandelingen en beleid voert. Daarnaast blijf je volledig verantwoordelijk
voor de operationele zaken en administratie. Aan jouw ondernemerschap verandert
dus helemaal niets, maar indien gewenst maak je gebruik van ondersteunende diensten
van PVNL. Elke vorm van ondersteuning zal vanuit PVNL of onze partners worden
gefactureerd tegen vooraf afgestemde tarieven. Hierbij hebben wij ons niet aan een

verplichte afname gecommitteerd.

Wat zijn de voordelen als Partner of PYNL?

Het grootste voordeel waar je als ondernemer van kan profiteren is het inkoopvoordeel
op haarproducten. Verder gaan we samen op zoek naar een samenwerking die voor
beide partijen werkt. Daarnaast kun je gebruik maken van de raamovereenkomsten
die PVNL heeft gesloten met o.a. digitale partners, verzekeringen, Private Label
(productassortiment met jouw eigen naam/logo), administratie, marketing, HR en

opleiding (PVNL Academy) tegen vooraf gestelde tarieven.

Belangrijk om te weten als Partner of PVNL?

Je tekent een contract met een looptijd, waarbij je een afnameverplichting hebt bij het
merk waar we de producten afnemen. Wanneer deze leverancier een bepaald product
of een vergelijkbaar product niet in het assortiment heeft, mag je deze bij een andere
leverancier inkopen. Bij een eventuele overstap naar een andere productleverancier,

gaan ook de ondernemers die aan PVNL verbonden zijn daarin mee.

Waarbij ondersteunt PYNL jou als ondernemer?

Naast eerdergenoemde punten, hebben onze businesscoaches jarenlange ervaring in
het operationeel en zakelijk begeleiden van salons en ondernemers bij zeer gevarieerde
onderwerpen, niets menselijks is ons vreemd. Onze coaches kunnen op afroep worden

ingehuurd om te adviseren en ondersteunen bij jouw uitdagingen.

Aan welke voorwaarden moet je voldoen om Partner of PYNL te worden?

Je bent bereid om het productassortiment via PVNL te voeren en staat open voor al
het moois dat PVNL jou kan bieden. Je bent er trots op om Partner of PVNL te zijn
en draagt dat uit, o.a. door een raamsticker op de pui van de salon. Daarnaast bezit je

natuurlijk een gezonde dosis enthousiasme en zelfvertrouwen.



PRODUCTEN

Zoals eerder aangegeven lift je als partner mee op de inkoopcondities van PVNL
bij onze professionele en ervaren productleverancier Daarnaast biedt PVNL
ook de mogelijkheid om Private Label producten aan te bieden waarmee je jouw
retailassortiment kunt versterken. Deze producten bestel je en vervolgens kan het logo
van jouw salon op het label gedrukt worden. Op deze manier kan je salon een “eigen”
productlijn voeren. Alle shampoos, conditioners en maskers binnen deze productlijn zijn
ook beschikbaar als backbar product. De producten die binnen het retailassortiment

gevoerd worden zie je op de volgende pagina.

Milde shampoo

Shampoo voor
gekleurd haar

Shampoo voor
beschadigd haar

Conditioner voor
gekleurd haar

Conditioner voor
beschadigd haar

Masker voor
beschadigd haar

Zilvershampoo

Muntshampoo

Haarspray

Stylingcreme

Gel

Zeezoutspray

Matte klei

Klei paste

Droogshampoo



SALON SOFTWARE

PVNL maakt gebruik van het kassasysteem van Aimy. Aimy is salon software waarmee
online afspraken 24/7 kunnen worden geboekt, de agenda up-to-date en inzichtelijk
is, er betere aansluiting is bij de nieuwe generatie klanten en de administratie in één
klik geregeld is.

Aimy maakt technologie toegankelijk voor elke kapper, zodat de digitale klantervaring

een verlengstuk is van de ervaring in de salon zelf.

Sinds de oprichting in 2020 werkt Aimy met steeds meer kappers samen, waaronder
met PVNL. Door deze nauwe samenwerking blijven zij zorgen voor de beste digitale

klantervaring.

Bij het partnerschap met PVNL is de overstap naar Aimy een optie. Als je gebruik

wil maken van het Private Label assortiment, is een overstap naar Aimy een vereiste.




PVNL ACADEMY

De persoonlijke groei van stylisten staat centraal in alles wat we doen. PVNL streeft
ernaar de beste werkgever van Nederland te zijn. PVNL investeert daarom niet alleen
in onze merken, maar met name ook in onze stylisten. Persoonlijke groei staat bij PVNL
altijd voorop. In de PVNL Academy trainen we daarom het hele jaar door ervaren
stylisten en nieuwe stylisten. PVNL biedt trainingen online aan, op locatie in de salon,
op locatie bij de PVNL academy of bij één van onze leveranciers. Trainingen worden

overdag gegeven, in de avonduren of onder werktijd. Dit gebeurt altijd in overleg.

Als Partner of PVNL kunnen jij en jouw stylisten tegen gereduceerd tarief ook gebruik

maken van deze trainingen.



___ Cosmo Hairstyling Rotterdam Weena
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FLAGSHIPSTORES
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Heb jij de ambitie om je op termijn bij één van onze merken aan te sluiten als franchiser,

of wil je gewoon even proeven hoe onze salons en teams eruit zien?

Kom dan langs bij één van onze flagshipstores:
- Cosmo Hairstyling Rotterdam Weena
Weena-Zuid 148, 3012 NC Rotterdam

- Cosmo Hairstyling Nijmegen
Lange Hezelstraat 52, 6511 CL Nijmegen

- Team Kappers Naaldwijk
Herenstraat 45A, 2671 HZ Naaldwijk

[BEAUTY CENTER)

- Team Kappers Rotterdam Zuidplein
Zuidplein 426, 3083 BL Rotterdam

- BrainWash Waalwijk
De Els 78,5141 NH Waalwijk

- BrainWash Stein
Raadhuisplein 4, 6171 JB Stein
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CONTACT

Ben je enthousiast geworden over de mogelijkheden of wil je meer informatie?
Vrijblijvend kun je contact opnemen met ons team dat jou graag te woord staat.

Marieke van der Sterren
Head of Commercial Development

M: (06) 51 76 14 33

E: marieke vandersterren@provalliance.nl w Ij G E Lov E N I N
Nienke Lourens

Commercial Development Assistent D E M AG I E VA N

M: (06) 1594 22 35

E: nienke.lourens@provalliance.nl

EEN TEAM, }I)

OOK?

Scan voor meer informatie

Proud Partner of

PVNL



PVNL

PROVALLIANCE. THE NETHERLANDS



